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要要 闻闻【 】
冬日清晨，蒙蒙雾气还未从瓦檐上散去，

延平区峡阳镇的屏山书院里已是茶香氤氲，文
化特派员梁保生正与本地乡贤、村民代表围坐
一堂，共同商讨新一年的文化引领工作。

“我们不是来‘送文化’的，而是来和大家
一起‘种文化’的。”梁保生说。这位来自福建
林业职业技术学院的副教授，另一个身份是延
平区首批下派的文化特派员，他的任务，就是
在这座千年古镇里，进行一场文化的“深耕”实
验。

“在初期调研中，我发现峡阳虽然是省级
历史文化名镇，宝贝很多，但比较分散。”梁保
生告诉笔者，峡阳文化“家底”丰厚，拥有300年
历史的省级非遗“战胜鼓”，连续举办了33届的
市级非遗“摆大碗”，还有红烧蛋菇、筷子面、膀
蹄煲等10多种具备标准化推广潜力的特色美
食制作技艺……但这些资源大多如同散落的
珍珠，“养在深闺”，各自为战。

为了成功激活本土的“文化细胞”，变文化
“输血”为“造血”，梁保生花费3个月时间深入
走访乡镇，同时牵线区史志办，联络高校艺术
系，拜访本地企业家，最终把镇上一批有见识、
有热情的文化能人“攒”到了一起，在去年11月
底成立了“峡阳文化交流促进会”，以整合本土
文化资源，激活千年古镇文化发展动能。

梁保生在峡阳的实践只是延平区文化特
派员工作的一个缩影，区委宣传部相关负责人
告诉笔者，延平区首批选派了6名文化特派员，
其工作包括开展理论政策宣讲、推进文明乡风
建设、弘扬优秀传统文化、培育地方文化品牌、
构建农旅营销团队等。

“文化特派员的工作不是单纯输送文化资
源，更是要成为唤醒乡土文化自觉的‘催化剂’
与‘播种人’，激发本土文化内生力。”这位负责
人表示，延平区的文化特派员工作充分汲取了
科技特派员制度二十余年的精髓，从一开始就
注重系统性构建，以“选派一个人，带动一个团
队，助力一个村镇”聚焦文化赋能，通过组建

“1+N”文化助理团、创新服务清单等方式，开展
多项常态化服务，以进一步激发乡村文化活
力，打造本土文化创新品牌。

文化特派员们各有所长，通过精准扎根乡
镇开展与其专业相关的特色服务，更有利于推
动优质文化资源直达基层，避免服务流于表
面。文化特派员制度正为乡村文化振兴注入
源源不断的活水，通过将特派员自身专长与乡
镇特色精准匹配，有效地将特派员专业的文化

理念转化为乡村内生的创造力和发展动能。如派驻巨口乡的尹仲祺，依
托其所在厦门文广集团的团队优势，为“巨口影视小镇”进行整体文化架
构设计，并将服务经验辐射至全区；郑成功文化研究专家陈利华教授，则
在郑成功文化挖掘、研学地建设等方面提供了宝贵的指导意见，将学术积
淀转化为可感可知的场景语言，展现出了文化特派员“按需定派、精准赋
能”的制度优势。

据悉，延平区计划于今年年初选派第二批文化特派员，继续充实基层
文化服务力量。从单体服务到团队协作，从外部输送到培育内生，延平区
正逐步构建一个自我更新、良性循环的文化特派系统，通过精准唤醒各村
落独特的文化基因，提供可复制的“文化内生”样本，真正做到让优质文化
资源直达基层，为乡村留下一支“带不走”的文化队伍，也为探索具有闽北
特色的可持续发展之路提供支撑。
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“这些年，很多人问我为什么会选择回光泽创
业。我觉得是乡土情怀，最重要的是当地政府的
支持，成本优势与资源整合。”日前，谈及返乡创
业，光泽县止马镇青年吴志斌说。

对于吴志斌而言，返乡不仅是一次职业选择，
更是一场关于自我价值与社会贡献的探索。

在家乡的土地上，他找到了久违的归属感，也
发现了许多被忽视的潜在商机。他相信，通过自
己的努力，不仅可以实现个人梦想，还能为家乡的
发展注入新的活力。

1991年，吴志斌出生在光泽县止马镇白门楼
村。“在我很小的时候，父亲就去世了，母亲不仅要
照顾我们姐弟，还需赡养年迈的爷爷，家里的条件
很是艰苦。所幸有政府的帮扶和街坊邻居的帮
衬，一家人的日子虽过得艰难，却也充满了温暖和
希望。”他说。生活的不易让他从小就懂得责任与
担当，也造就了敢打敢拼的性格。

2010年，为了减轻家庭负担，高中毕业的吴志
斌放弃了继续求学的机会，外出打拼，“我在超市
工作过，还摆过地摊，也干过广告公司的活动策
划。时间一长，心里产生了自主创业的想法。”

2014年，一次偶然的机会，做电商销售的吴志
斌接触到皮革收纳盒项目，觉得有发展前景的他
投身其中，并在2017年时实现了皮革收纳盒销售
额2000多万元，收获了人生第一桶金。

“2018年，我在福州闽侯投资建工厂，设计、生
产、销售皮革收纳盒，设计人员和工人以光泽籍为
主。”吴志斌说，当时，他的母亲和爷爷都在光泽，
为了实现工作家庭两不误，他于2019年返乡，在家
乡止马镇投资成立光泽县家纳家居有限公司，生
产皮革收纳盒。

吴志斌说，在止马镇的工厂，高峰时用工超过
60人，都是当地村民。“政府的惠企政策，让我觉得
回来投资兴业也是不错的选择。而且，能让乡亲
们在家门口赚钱，也是件好事。”

2021年12月，光泽县召开政银企经济社会发
展会诊座谈会，吴志斌受邀参加。

“那时，因为收纳盒的市场行情下行，我也在
考虑转型。在座谈会上听了圣农集团创始人傅光
明和县领导的发言，我很受启发，决定依托光泽打
造生态食品城的优势，发展肉制品行业。”吴志斌
说，2022年，他成立光泽县北森食品有限公司，通

过“村企共建”模式，与崇仁村牵手，并将加工厂落
户在金岭工业园区。

“经过紧张的策划和准备，公司的肉制品生产
项目于2023年2月正式上线。其间，政府部门工
作人员帮我们协调场地、资金和技术等，公司与村
合作共建，村里负责帮我们招聘，我们负责技术培
训、车间管理及销售。”吴志斌说，项目投产为当地
创造了100多个就业岗位，让更多的村民能在家门
口就业。

2025年5月，吴志斌又在建阳区莒口镇茶布村
投资建设加工厂，8月10日投产，增加产能的同时
也增加就业岗位。

“2025 年，公司的销售额约 5000 万元。2026
年，我还计划再投建 2 个加工厂，希望通过努力，
实现年销售额超亿元。”对于未来，吴志斌满是
憧憬。

光泽“90后”青年吴志斌返乡办企业，实现个人逐梦与家乡发展的双向奔赴——

在家乡的土地上描绘创业蓝图
□本报记者卢国华通讯员何英

本报讯（记者 林李冰 通
讯员 占静）2日，一场降雪为
武夷山分水关披上银装，位
于闽赣交界的 G237 线分水
关路段迎来通行考验。该路
段海拔高、温差大，积雪易结
冰。南平市公路事业发展中
心武夷山分中心迅速启动防
冰抗雪应急预案。

“我们必须把工作做在
前面，每一个细节都关系到
行车安全。”分中心副主任吴
忠华表示。为确保安全，分
中心依托结冰预警及自动消
冰融雪系统，对路面温湿度
进行实时监测，并确保自动
喷洒功能精准响应。同时，
巡查人员采取“车巡+步巡”
相结合的方式，对桥梁、陡
坡、急弯等重点路段展开拉
网式排查。养护人员冒着严
寒，逐一检查并加固沿线护
栏与警示标志，全力消除安
全隐患。

元旦期间，武夷山公路分中心执行
24 小时应急值班制度，除冰机械、防滑
料等物资设备部署到位，应急队伍随时
待命，全力保障管养公路安全畅通。
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元旦前夕，松溪县实验幼儿园内欢笑声阵阵，一场充满趣味的亲子运动会在此举行。孩子们与家长
在互动游戏中亲密协作、传递快乐，共庆新年。 （李思敏 吴鹏 摄）


