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闽北盛夏，骄阳似火。延平区峡阳镇小梅村的葡
萄地里却是一片清凉绿意。密密匝匝的藤蔓间，一串
串饱满黝黑的巨峰葡萄垂挂而下，果香沁人心脾。

村里的农户老李头正忙着将一筐筐新摘的葡萄搬
上冷链车，汗水顺着黢黑的脸颊淌下，却掩不住他嘴角
的笑意。满载鲜果的货车即将启程，驶向全国各地的
商超。可谁曾想到，两年前，这片生机勃勃的果园曾让
他陷入重重困境。

老李头名叫李瑞轩，是村里的“转业农民”，年轻时
干过水泥活，种过水稻，是村民们口中“勤快的老李
头”。2015年，一次前往福安探亲的机会，让他头一回
见识到葡萄种植的甜头。

“福安那边亲戚靠着几十亩大棚，年收入抵得上我
苦干好几年。”在谈起第一次看到葡萄大棚时候的感
受，老李头说自己很是心动。没过几天，老李头携妻前
往福安学习种植技术，从扦插到疏果，从水肥到防病，
一一吃透。彼时行情正好，葡萄不愁卖，老李头攒下第
一桶金，也攒足了回乡大干的底气。2019年，夫妻俩
回到峡阳镇小梅村扩大种植规模，流转了200亩田地，
全部改种适应闽北气候的巨峰葡萄，满怀憧憬地要在
家乡扎下致富的根。

然而，市场行情风云突变，葡萄收购价格
连年走低，再加上受自然灾害影响，果园经营
接连亏损，积蓄见底，外债渐增。“那时候整宿
整宿睡不着，盯着天花板，脑子里全是欠款和
下一季的肥料钱和工钱。”老李头回忆往事，语
气仍带着几分苦涩。家人劝说他去银行试试
贷款。“听说贷款需要抵押物，我一个种田的，
除了这 200亩葡萄，还能拿出什么？”老李头一
度心灰意冷，甚至动了砍掉葡萄树、外出打工
的念头。

转机出现在 2024年 1月。彼时，农行延平
峡阳支行正积极开展农户贷款整村推进行动，
客户经理张泽旭走进小梅村，在村委会见到了
村主任口中种植葡萄的老李头。一杯热茶下

肚，话匣子一打开，老李头把这几年的难处和盘托出。
末了，他搓着粗糙的手，低声问：“张经理，我没有东西
抵押，真的也能贷款吗？”小张拿出随身携带的移动办
公设备，“我们农行针对农户有专门的‘惠农 e贷’，不
要抵押，靠的就是您在村里的口碑和实打实的种植技
术和行业前景。”

短短几天后，50万元的农户贷款便打到了老李头
的账户上。这笔“及时雨”不仅帮助老李头还清了旧
债，结清了拖欠的工钱，更让他重新挺直了腰板。次年
开春后，他又专程请来农技师傅住园指导，从修剪、疏
果到水肥调控，把“控产提质”的每一项技术落在了田
间，巩固进脑袋里。

如今，又到葡萄成熟时。“今年葡萄粒大、糖分足，
批发价格比去年高了差不多块把钱！”8月初，老李头
掰着指头算账，信心满满。“农行当年这 50万元，实实
在在解决了我的大难题。”

老李头的笑容，正是农行延平支行服务乡村振兴
的一帧生动剪影。截至目前，农行延平支行农户贷款
余额达8.9亿元，支持区域内农户达6652户，让更多农
户的致富梦，在藤蔓间开出花、结成果。

农行延平支行

巧用巧用““惠农惠农ee贷贷””助力果农助力果农““翻身翻身””
□□本报记者本报记者许斌许斌通讯员通讯员谢娜谢娜文文//摄摄

近日，兴业银行在厦门举办重点区域国际化（非洲区
域）交流活动。来自中非经贸研究机构、境内外银行、赴
非龙头企业及跨境专业服务机构等多方代表，围绕政策
市场环境、金融服务、产融对接等深入交流，共同探寻非
洲市场发展新机遇。

当前，中非经贸合作加快向更广领域拓展，越来越多
中资企业将业务延伸至非洲，如何适应不同国家市场环
境，实现稳妥经营，成为企业必须面对的现实课题。

活动中，湖南省中非经贸合作研究会专家深度解读
非洲区域宏观经济格局和中非合作发展新契机；尼日利
亚第一银行、法国兴业银行、南非标准银行等非洲主流代
理行代表结合本土市场经营实践，围绕跨境交易银行服
务、中非金贸走廊建设等议题深度交流，探讨以跨境金融
合作更好服务各国经贸往来和实体经济发展。

对有意开拓非洲市场的企业而言，深耕当地多年的

中资企业所积累的投资经营经验，具有重要参考价值。
活动设置产融对接环节，多家企业代表结合在非投资、贸
易一线实战经验，围绕非洲跨境贸易结算、项目投融资、
产业链布局等展开交流。此外，跨境律所、咨询公司和跨
境支付公司还围绕非洲法律实务、国别风险管理、跨境贷
款评审、境外投资外汇政策、跨境支付等内容讲解分析，
帮助企业防控在非投资经营风险。

国际化是兴业银行近年来重要战略方向之一。围绕
中资企业赴非投资和贸易需求，兴业银行持续发挥“商
行+投行”综合服务优势，联动境内外金融服务网络及全
球代理行资源，在基础设施建设、新能源、贸易等领域提
供项目融资、跨境结算、汇率避险、合规咨询等一揽子综
合金融服务。今年上半年，对非涉外汇收汇金额同比增
长 110%，跨境人民币结算规模同比增长 96%，已搭建覆
盖15个非洲国家的代理行网络。 （兴业）

聚焦中非经贸机遇
兴业银行举办非洲区域国际化交流活动

截至2026年6月末，武夷山农商银行特色信贷产品“三茶贷”已经服务武夷山市场主体
5257户，贷款余额达19.68亿元。这一组亮眼数据的背后，是该行深耕茶产业、以金融活水浇
灌乡土、助力乡村全面振兴的扎实成果。

作为武夷山市本土金融主力军，武夷山农商银行始终坚守“绿水青山就是金山银山”的
新发展理念，紧紧围绕南平市奋力创建全国“三茶”统筹发展先行区的战略目标，以金融创新
守护绿水青山，以精准滴灌赋能金山银山，致力把“一片叶”打造成富民兴村的“金叶子”。

深耕一片叶“贷”动万家兴
——武夷山农商银行以创新金融赋能“三茶”统筹高质量发展

□本报记者许斌通讯员吴启烨

聚力优化产品，精准滴灌产业链

从种植、加工到销售，从茶文化传承到茶科技升
级。武夷山农商银行围绕弘扬茶文化、做强茶产业、提
升茶科技的目标，以茶产业为“主体”、茶文化与茶科技
为“两翼”，量身定制“三茶贷”（3+2+2）七产品体系。该
产品体系嵌入茶产业链每一个环节，有效解决了茶农茶
企在生产经营、文化传承、包装储存运输、技术转型升级
中遇到的资金周转难题。

与此同时，该行在全省率先推出“生态茶园VEP+整
村授信”模式，将茶园生态产品价值核算报告转化为核
心授信依据，科学量化茶园固碳释氧、水源涵养、生物多
样性维护等调节服务价值，为实施生态化改造的茶农提
供专项低息贷款，突破传统授信对固定资产抵押的依
赖。截至 2026年 6月末，该行累计发放生态茶园VEP
贷款 12 笔、贷款余额 421.66 万元，初步形成“生态保
护—价值提升—金融赋能—产业增效”的良性循环。

聚力提升服务，拓宽“三茶”金融边界

金融服务做“加法”，融资负担做“减法”。武夷山
农商银行以“党建+金融助理+多社融合”为抓手，与市
政府相关部门联动，以“M+1+N”供应链金融服务模式
搭建茶产业市场共同体平台，对接当地“三茶”重点企
业、龙头企业，打通产业上中下游形成合力。同时，该
行组建“三茶”金融服务团队，建立客户走访制度，变

“坐门等客”为“上门服务”，加强对重点部门、重点项
目、重点企业的精准对接，实现金融服务全覆盖。截
至 2026年 6月末，该行累计扶持涉茶企业 140家，相关
贷款余额3.14亿元。

在减费让利方面，该行积极向人民银行申请支农支
小再贷款，争取更多低成本政策性资金支持，截至2026
年 6月末共使用再贷款 5.51亿元。在此基础上，对“三
茶”产业贷款实行“优先受理、优先审批、优先放款、优惠
利率、优质服务”的“五优”服务，对重点客户、龙头企业
实施“一户一策”优惠利率定价，已为143户涉茶客户提
供利率优惠，涉及贷款金额2.66亿元。

聚力深化融合，激活茶旅新动能

立足武夷山世界文化与自然双遗产地的独特禀赋，
武夷山农商银行创新推出“文旅·民宿贷”信贷产品，重
点支持环武夷山国家公园保护发展带特色民宿集群、茶
旅融合综合体建设，累计投放文旅产业相关贷款9.43亿
元，惠及文旅经营主体967户。

依托金融助理驻村驻点工作机制，该行动态建立返
乡创业人才信息库，推出专属“青创贷”产品，为返乡大
学生、退役军人、乡贤等“新农人”群体量身定制金融服
务方案，截至 2026年 6月末，累计发放“青创贷”15笔，
投放金额347万元，为乡土创业注入金融动力。

下一步，武夷山农商银行将持续深耕产业链条，
推广“白名单+批量授信”，建立茶企茶农档案，按产
区、经营类型分类授信，针对种植、加工、销售及配套
行业提供差异化服务。深化“党建+金融助理+多社
融合”优势，联合“三茶”统筹工作专班、各乡镇、协会
及合作社，探索知识产权、应收账款、订单等质押融
资，推行“龙头企业+农户”供应链融资模式。同时，
以网格化管理完善信息档案，加强线上贷款精准画
像，推广“农商行+科特派+小微企业”模式，以科技赋
能产业升级，持续为武夷山“三茶”统筹高质量发展
注入坚实农商力量。
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武夷山农商银行金融助理深入茶园开展武夷山农商银行金融助理深入茶园开展““上门服务上门服务””与移动办公与移动办公。（。（资料图片资料图片））
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葡萄装车葡萄装车，，准备运输准备运输。。


